Fechamento de alta
conversao

Conexao

a. Situacao.

b. Problema.

c. Solucdes atuais.

d. Esta satisfeito ou acredita que poderia
melhorar?

e. Qual esta sendo a sua dificuldade hoje?

Recapitulacao:

a. Entao Fulano, hoje vocé tem [problemal] e
utiliza [solucdo atual] para [beneficio], mas n&o
esta satisfeito por causa de [dificuldade]. Isso
mesmo?

b. Posso te apresentar como a gente pode ajudar
nisso?

Acordo de Decisao Imediata

a. Olha Fulano, eu vou agora te apresentar como
a gente pode te ajudar. A unica coisa que eu
gostaria de combinar com vocé é que, ao final,
caso vocé nao tenha interesse, ou nao caiba



no seu orcamento, vocé pode ficar a vontade
para me falar, ta bom?

b. Da mesma forma, caso vocé tenha interesse e
caiba no seu orgamento, a gente ja pode
realizar a sua assinatura nessa ligagao,
combinado?

c. Uma ultima pergunta: caso vocé tenha
interesse e caiba no seu orcamento, vocé é
totalmente independente para decidir ou tem
mais alguém que decida junto de vocé?

4. Apresentacao

a. Quem vocé é (ou empresa).

b. O porqué vocé escolheu criar aquele produto
Ou servigo (conexao e procedéncia).

c. Apresentacao focada nos beneficios (dividir
meu produto em alguns beneficios e falar de
cada um, quanto mais especifico for, melhor).

5. Fechamento nao financeiro
a. E isso mesmo que vocé precisa?
b. Cabendo no seu orgamento, voceé faria a
assinatura agora?



6. Ancoragem

a. O preco que poderia ser.
b. O preco que é.

7. Motivo da Oferta

a. Por que existe uma oferta para agora.

8. Oferta

a. Preco, ou condicao para comprar agora.

9. Fechamento Financeiro
a. Vocé prefere pagar a vista ou parcelado?

10.Po6s venda.



